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Vertriebs-Mitarbeiter (m/w/d) Bauelemente 
 

Perspektive: stellvertretender Abteilungsleiter 
Standort im Südwesten von Oberbayern 

 
 
 
 
S t e l l e n b e s c h r e i b u n g 
 
 
 
1. DAS UNTERNEHMEN 
 
Seit mehr als sechs Jahrzehnten ist unser mittelständisches Unternehmen eine der führenden 
Baustoffgroßhandlungen der Region und leistungsstarker Partner für Handwerksbetriebe, 
Planer und Heimwerker, die gerne bauen, renovieren und modernisieren. Die langjährige 
Erfahrung unseres kompetenten und motivierten Teams macht uns zu einem 
wachstumsstarken Unternehmen mit Zukunft. Diesen Erfolgsweg wollen wir gemeinsam mit 
Ihnen weitergehen.    
 
 
 
2. POSITION, AUFGABEN UND VERANWORTLICHKEIT 
 

• Sie forcieren den Vertrieb von Bauelementen sowohl im Innen-, als auch im 
Außendienst insbesondere an Bauträger, den Schlüsselfertigbau, Bauunternehmen, 
das Handwerk und Endverbraucher 
 

• Kundenberatung in unserer modernen, großen Bauelemente-Ausstellung 
 

• Erfassung von Angeboten und Aufträgen in das Warenwirtschaftssystem 
 

• Neukundenakquise sowie Betreuung von Bestandskunden 
 

• Preisverhandlungen mit Lieferanten 
 

• Reklamationsbearbeitung 
 

• Sortimentspflege 
 

85 Prozent des Geschäftes läuft inklusive Montage durch erfahrene, langjährig tätige 
Nachunternehmer der Rest ist reines Handelsgeschäft.  
 
In der Abteilung gibt es 10 weitere Vertriebskollegen, zwei Kundendienstmonteure sowie 
Auszubildende. Sie berichten direkt an den Abteilungsleiter Bauelemente. 
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3. DAS ANFORDERUNGSPROFIL 
 

• Abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder vergleichbare, branchennahe 
Qualifikation 

• Vertriebserfahrung, gute Produktkenntnisse sowie technisches Verständnis im Bereich 
Bauelemente 

• Gutes Zahlenverständnis 
• Gute Kommunikations- und Teamstärke sowie Kontaktfreudigkeit 
• Eine ausgeprägte Kundenorientierung, Begeisterung für den Verkauf und 

Verhandlungsgeschick 
• Gute MS-Office Kenntnisse sowie ein sicherer Umgang mit Warenwirtschaftssystemen 
• Führerschein Klasse B 

 
 
 
Unser Angebot: 
 

• Ein moderner Arbeitsplatz in kollegialer Atmosphäre 
• Interne Schulungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Sonderkonditionen auf alle Produkte im Sortiment 
• Spezielle Mitarbeiterangebote (Corporate Benefits) 
• Familienfreundliche Öffnungszeiten 
• Firmenwagen zur privaten Nutzung 

 


